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Falkenbergsbaserade hostingforetaget GleSYS ar pa stark frammarsch.
Under foretagets expansion har de tagit hjalp av Coromatic vid bygg-
nationen av nya datacenter.Vid den senaste etableringen isolerades
reservkraft och UPS till att bli en tjanst — as a Service.

Bakgrund

Nar Coromatic och GleSYS traffades for
forsta gangen 2010 hade hostingforetaget
bara ett datacenter vid sitt kontor i Falken-
berg.

— GleSYS stod infor en investering ef-
tersom vi var fullbelagda i var davarande
servermiljo. Vi strackte ut handen till bland
annat Coromatic som ar en stor aktor |
branschen.

De erbjod oss en valdigt attraktiv l6sning
och kunde aven visa oss vagen vad galler
finansieringen. Det gav oss kraft att ta
ytterligare kliv pd marknaden, sager GleSYS
vd Glenn Johansson och fortsatter:

— Ar 2013 satte vi upp en verksamhet i
Stockholm och Vastberga genom bygget av
Zon 1. Aven den blev snabbt fullbelagd. Vi
har gdtt med en rasande takt i Stockholm
och framférallt pa co-location.

Efter bara tva ar var det dags att bygga ut Zon 2, sé det var
bara att ta kontakt med Coromatic igen.

Den nya zonen ar mer an dubbelt s& stor som den tidiga-
re och rymmer mellan 80 till 100 rack, varav de flesta ar
helrack.

— Coromatic har varit valdigt proaktiva och sélde in att de
ville driva hela projektet. Det var perfekt for oss eftersom
vi hade mycket att géra och ville koncentrera oss pa andra
saker. Vi fick en aktor som kunde ge oss ett fast pris och ta
oss fran a till 6.

Problem é&r till for att l6sas

Till gladje for GleSYS ar Zon 2 redan fylld till cirka 80
procent. Pa frdgan om vad som var den stora utmaningen
under byggnationen, svarar Glen Johansson:

— Det var definitivt kyla och reservkraft. Vi har valdigt bra
lokal men lite plats utomhus, sé det var ménga diskussio-
ner och ett antal l6sningar som lades fram innan vi kom till
malet. Men allt har blivit jattebra.
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— Vifick aven ett problem langs vagen nar
det visade sig att vi var tvungna att bryta
elen da vi byggde ut Zon 2. Det sade vi ab-
solut nej till eftersom driften i det befintliga
datacentret inte fick aventyras.

| mina tankar snurrade installation av stall-
verk med transformatorer och allt. D& ut-
manade vi Coromatic och tankte lite sjalva.

Tjansten som far kunden att koppla av
N&got GleSYS inte vara sena att nappa pa
var tjansten As a service, vilket innebar att
Coromatic levererade reservkraft och UPS
som en tjanst.

- Den framsta anledningen ar att vi fick

en finansiering av det hela och vet vad det
kostar manadsvis framover. Det hjélpte oss
aven att kunna gora en storre installation
an vad vi hade tankt fran borjan.

Nagot GleSYS inte vara sena att
nappa pa var tjansten As a service,
vilket innebar att Coromatic
levererade reservkraft och UPS
som en tjanst.

Vi kan vaxa med den losningen och planera
for nasta zon i var utveckling. Kraftbiten lig-
ger ganska langt fran var egen verksamhet
med natverk och servrar, s& det ar jatte-
skont att ha en aktor som ager och forvaltar
de bitarna.

CASE STUDY

Ett samarbete med tva vinnare

Samarbetet mellan GleSYS och Coromatic l6per vidare och
diskussioner om framtiden &r levande pa agendan.

— Vi har kunnat luta oss en hel del pa Coromatics erfaren-
het, menar Glenn Johansson.Jag pratar ofta med dem om
hogt och l&gt. Vi forsoker planera ett par &r framéver och
dé& ar det bra att kunna forankra om en tanke ar mojliga att
genomfora och diskutera olika l6sningar.

— Har pa GleSYS har vi en nara relation med Coromatic
och jag kanner att de vill vart basta. Jag kan saga att den
investering vi gjorde initialt 2011 hade vi inte kunnat gora
utan Coromatics hjalp.

De kunde identifiera exakt vad vi behovde i det laget och
Overtygade oss om att gora en storre investering an vi trod-
de vi maktade med genom att presentera en finurlig finan-
siering. Sedan forvaltade vi det val och fick en rejal skjuts
framét.

Nar GleSYS traffade Coromatic 2011 visade bokslutet fran
2010 en omsattning pa 6,8 miljoner. For ar 2015 pekar siff-
ran mot en omsattning runt 53 miljoner for GleSYS.

Darfor skall du valja Coromatic

Gedigen erfarenhet - Vi har levererat tekniska
losningar och tjanster till 1000-tals kunder.

Kvalitet - Vi levererar hdllbara och framtidssakra
l6sningar och gor aldrig avkall pa kvalitet.

Trygghet - Vi tar ett helhetsansvar fran behovsanalys
till teknisk losning och genomforande.

Trusted advisor - Vi arbetar bade proaktivt och nara
vara kunder for maximalt utfall av partnerskapet.
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Mer information hittar du pa coromatic.se
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